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WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA SPRZEDAZY GK ACTION

e Sprzedaz w | kwartale 2013 roku byta wyzsza 0 43,7% rok do roku
¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat
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1131910
1200 000 -

1 000 000 -

787 752

800 000 +

540 095 +43.7%

600 000 H

400 000 - +45,9%

200 000 +

0

[ kw. 2011 [ kw. 2012 I kw. 2013



~ PAACTION®

WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA ZYSKU NETTO GK ACTION

e Zysk netto w | kwartale 2013 roku osiggnat 15 027 tys. zi
¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat

Dynamika zysku netto (tys. z})
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WYNIKI FINANSOWE
WYBRANE DANE FINANSOWE GK ACTION

| kwartat 2012 | kwartat 2013 %

Przychody ze sprzedazy 787 752 1131910 43,7%
Zysk brutto ze sprzedazy 51 066 57 600 12,8%
Marza brutto na sprzedazy 6,5% 5,1% -1,4 p.p.
Koszty sprzedazy i marketingu -31 570 -32 351 2,5%
W relacji do przychodéw -4,0% -2,9% 1,1% p.p.
Koszty ogdlnego zarzadu -6 553 -6 167 -5,9%
W relacji do przychodow -0,8% -0,5% 0,3 p.p.
Pozostate przychody i koszty 2142 1238 -42,2%
Wynik na dziatalnos$ci operacyjnej 15 085 20 320 34,7%
Koszty finansowe netto -1 465 -1 583 8,1%
Wynik netto 11109 15 027 35,3%
Rentownos$¢ wyniku netto 1,4% 1,3% -0,1p.p.



WYNIKI FINANSOWE
PtYNNOSC GKACTION

Wskazniki ptynnosci 2013 1Q

Wskaznik biezgcej ptynnosci (aktywa obrotowe/zobowigzania biezgce) 1,22

Wskaznik ptynnosci szybkiej (ptynne aktywa obrotowe/zobowigzania biezgce) 0,68
Wskazniki stopnia zadluzenia 2013 1Q
Wskaznik ogélnego zadtuzenia 0,70
Wskaznik zadtuzenia kapitatu wiasnego 0,30

- PA)ACTION®
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FUNDAMENTY GK ACTION
| KWARTAL 2013 W GK ACTION

WYNIKI OPERACYJNE

v" Wysoka dynamika przychodéw - 43,7%
v' Wzrost sprzedazy w Polsce 0 27,7%

v' Wzrost bazy klientéw eksportowych

v Pozyskanie nowych kanatow sprzedazy
v Wzrost przychodoéw z przetargow

v' Wzrost sprzedazy do subdystrybutoréw
v Pozyskanie ponad 850 nowych klientéw

ACTION NA GIELDZIE

v Wzrost kursu akcji 0 34,17% w | kwartale 2013 r.
(za: gpwinfostrefa.pl)

v' Wzrost zaangazowania do 5,42% funduszu Aviva OFE
Aviva BZ WBK w akcjonariacie Spotki

v ACTION S.A. jedynym dystrybutorem IT
w indeksie spotek dywidendowych

e 3EC WIGLD

WIZERUNEK ACTION

v ACTION S.A. na wysokiej pozycji w rankingu
Gietldowa Spoétka Roku
(wg rankingu opracowanego dla Pulsu Biznesu
przez TNS Polska)

v' Nagroda HP Enterprise Group w kategorii ,,Najwiekszy
wzrost sprzedazy produktéw masowych w segmencie
serwerow”

v ACTION S.A. uhonorowany tytutem ,Firmy 15-lecia CRN”

]
a8
o

15-lecia

Gieldowa Spétka @

Roku 2012
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FUNDAMENTY GK ACTION EE
PODSTAWA WZROSTU

SILNY DYSTRYBUTOR SWIATOWA LOGISTYKA

v ponad 17 000 produktéw

v ponad 550 producentéw — sprzet IT, RTV/AGD,
Mobile i inne, najmocniejsze Swiatowe marki

v’ zdywersyfikowane kanaty sprzedazy

v/ ponad 30 tys. metréw kwadratowych powierzchni
magazynowej

v/ ponad 2,5 km linii nowoczesnych przenos$nikéw

v do 45 tys. paczek wysytanych dziennie — wydajnos¢
gtbwnego magazynu

e, PRk ey anych na godzin - max
predkosc¢ szybkiego sortera

v’ |-serwis

7 Weboopgionredazona Bitstore
v WebService

v XML - Klient otrzymuje gotowg baze produktowg

(opis, specyfikacja produktu, zdjecia) v’ Cenione marki wiasne

v’ Stabilna kondycja finansowa
v/ Ponad 20 lat do$wiadczenia

sl pometaReeese

v" Program budowania kompetencji pracownikéw R 7= .- : :
v Rozwigzania dla e-commerce i B2B J}T.‘,,’, [ 25008 Qf} oo ='n\|1():
v ACTION Centrum Edukacyjne ‘ ‘ :
v Budowanie wiasnej sieci AGD/RTV
v' Wyznaczanie trendéw w branzy — np. marketing ActiveJet s

st secraaRicicun:

o
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Grupa Kapitalowa ACTION S.A,

FAIACTION®

NOWE OBSZARY WZROSTU
ACTION Enterprise - DYNAMICZNY ROZWOJ W | KWARTALE 2013

Wykonanie planu w | kwartale 2013

! llos¢ unikalnych j |
{ partnerow: 621, wzrost . 3 -
: 10% w stosunku do Q412 Lo 25 177 %
_,'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'. 2,5% poziom zysku €-============
i llos¢ nowych klientow AE i operacyjnego
i (nie kupujgcych enterprise :
W 2012): 335 :
I wrost 82% w stosunku€=========-=- NLALZ<
- Biznes realizowany do Q412

- w kontraktach
- subdystrybucyjnych:

- urzgdzenia sieciowe

- i macierze HP, serwery,
- macierze, komputery,

- notebooki Fujitsu

: .
---------------------------------------------------- -

oo}
FUJITSU

wzrost 32% w stosunku do <€
Q4’12
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Grupa Kapitalowa ACTION S.A,

ya) ACTION® =

NOWE OBSZARY WZROSTU
SPECJALISCI RTV/IAGD

Rozwdj nowych kanatéw sprzedazy

Specjalisci RTV/AGD to ogolnopolska, dynamicznie rozwijajgca sie sie¢
' matopowierzchniowych sklepow. Wyréznik dla klienta: :
. oferta dostosowana do lokalnego rynku + porady fachowcow

Publikacje:
SPECJALISTA - gazeta dystrybuowana w salonach sieci, naktad to 650 tys. egzemplarzy
: Gazetki promocyjne

Szkolenia:

Resellerzy uczestniczg w szkoleniach produktowych

i i sprzedazowych, otrzymujg réwniez wsparcie marketingowe
i w postaci reklam w najpoczytniejszych tytutach prasowych
o % i wPolsce
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PUBLIKACJA PROGNOZY EINANSOWEJ =
DALSZY WZROST PRZYCHODOW | ZYSKU NETTO

GK ACTION 2011 2012 2013 2012/ 2011 2013/2012
Przychody ze sprzedazy 2804 768 3515189 4218 737 25,3% 20,0%
Wynik netto 42 409 48 319 54 855 13,9% 13,5%
Rentownos¢ wyniku netto 1,5% 1,4% 1,3%

* Prognoza oparta na realnych i bezpiecznych zatozeniach

14
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SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE
SFERIS W | KWARTALE 2013

I. EKSPERCKA SIEC SALONOW

* 192 punktow sprzedazy detalicznej, w tym na koniec marca 2013:

» 3 !dealne rozwigzanie
3@ dladwojga.

AN Idealny duet w wyjatkowej cenie.

v 118 salonéw partnerskich

(vs. 82 na koniec marca 2012) o~ &
v’ 26 salonéw wiasnych P
(vs. 31 na koniec marca 2012)
v" 48 wysp handlowych
(vs. 54 na koniec marca 2012) @ "zx
wiecej = Dodatkowy
stron za tyle samo czarny tusz
HP Deskjet ink Advantage w zestawie

» Dalszy wzrost sprzedazy: 58% (Q1 2013/Q1 2012)
=  wtym 63,2% na sprzedazy E-commerce
» Realizacja kampanii ogolnopolskich z najwiekszymi producentami sprzetu IT

Tylko 2 dni super cenal

1359 iPad mini <

£ I iPad w kazdym calu.
www.sferis.p + bon 30 pin

e
Oferta wazna 25-26.03.2013 lub do wyczerpania zapaséw m

16
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SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE (=

SFERIS W | KWARTALE 2013

I. EKSPERCKA SIEC SALONOW

1359, 'Pad min| <gSe> /

= iPad w kazdym calu.
www.sferis.pl | bon 30 Py .

. < < | \

Oferta wazna 25-26.03.2013 lub d
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SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E- COI\/II\/IERCE
ROZWOJ PROJEKTOW E-COMMERCE W | KWARTALE 2013

Il. ROZWOJ DODATKOWYCH PROJEKTOW

v’ Sferis operatorem sklepu: Fakt p

SKLEP

v" Powofanie spétki Mobistyle do zarzadzania projektem Tablety.pl

szeroka oferta rozwigzan mobilnych IT, m.in. smartfony, tablety, akcesoria @:« sy

v’ Dalszy rozwdj serwiséw www wchodzacych w sktad GK ACTION

v Wdrozenie nowego systemu System ERP Microsoft Dynamics AX 2009 z funkcjonalnoscig AX for Retail

v' Dziatania marketingowe:
» zaktadka wideo, m.in. wideo-recenzje przedstawia Piotr Zelt ®

- kanat Tablety.plw Youf[l)™

« Konkursy na fanpage’u tablety.pl K1 facebook.
18
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gram.pl® macnon s
SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE ’
GRAM.PL - NAJWAZNIEJSZE WYDARZENIA | KWARTAEU 2013

. - _ EFEKT - OBROT NA PRODUKTACH CYFROWYCH
® v Rozwdjdystrybucji cyfrowej: PRZEKROCZYt OBROT NA GRACH PS3 | X360
* podpisane umowy z 24 wydawcami gier cyfrowych

* Ponad 200 tytutéw w dystrybucji cyfrowej sklepu gram.pl (w Il kwartale liczba przekroczy 400)
* Pierwsza w historii sklepu gram.pl premiera gry, ktérej sprzedaz wersiji cyfrowej byta wyzsza, niz
WeI’SjI pude*kowej (Slmclty) s E ,

...................................... )
v'umowy z vodeon.pl na cyfrowg sprzedaz filmoéw w sklepie gram.pl
v' 1 w Polsce sklep z filmami do legalnego $ciggniecia
v" Rozpoczecie sprzedazy produktéw cyfrowych w Allegro
v
NAJWIEKSZY SKLEP £ GRAMI W POLSCE
Eklep.gl‘ﬂ S y ponad 10 00D gier = MO KOSZEYE | MOJE ZAMOWIENIA | LISTA 2¥CZER | POMOC

START PC GRY CYFROWE e 53 X360 | PSVITA PSP SPRZET  INNE RUEEA’?”" SERWIS GRAM.PL

19
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Grupa Kapitatowa ACTION S.A. e N

MDRE@MDS PAIACTION® ,':","5 :

SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE =
MORE 4 KIDS - NAJWAZNIEJSZE WYDARZENIA | KWARTALU 2013

MDRE(/)KIDS nalezy do GK ACTION S.A. od wrzesnia 2012 i zajmuje sie sprzedazg akcesoriow
dzieciecych przez internet

Okoto 2 000 pozycji w ofercie

AN

Ponad 2 500 transakcji miesiecznie

4 MDHE@KDS jest w Scistej czotdwce sklepdw

sprzedajgcych asortyment dzieciecy

v" 100% wzrostu przychodéw rok do roku

MOF{E(I)KIDS

ATRAKCYJNE CENY

MOZLIWOSC
ODBIORU
: OSOBISTEGO
DOSTAWA W 24 H < W SALONACH SEERIS

20
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m Hch U N@ Grupa Kapitalowa ACTION S.A. ; - . N :
CENTRUM EDUKACYJNE EHE-NUN@ .—:';:t

ACTION CENTRUM EDUKACYJNE \
NAJWAZNIEJSZE WYDARZENIA | KWARTALU

Systematyczne rozszerzanie bazy klientéw poprzez nowe projekty edukacyjne:

v’ kadra zarzgdzajgca ’ Symulagje Biznesowe

° Gam|ng Works ......................................E

v' klienci koncowi

« Certified Secure Computer User e

Certified Secure (omp&llser

Wzmocnij najstabszé ogniowo bezpieczenstwall
Iwojej organizacji - Pracowniké

v Korzysci dla ACTION i rynku
« Edukacja kanatu sprzedazy

lo oferty szkolenia Certified Secure Computer User
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MARKI WLASNE
ACTIVEJET — DALSZY WZROST ROZPOZNAWALNOSCI

POTENCJAL WZROSTU NOWYCH, WYSOKOMARZOWYCH KATEGORII PRODUKTOW

EFEKT

CZESTOTLIWOSC WYSTEPOWANIA W PRASIE ORAZ INTERNECIE:

25 224 W SEZONIE 2011/12

TUSZE | TONERY OSWIETLENIE LED
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KIERUNKI ROZWOJU GK ACTION

¢ |Inwestycja w dziatalnos¢ podstawowa:
v' zwiekszenie potencjatu logistycznego
v" rozwaj portfolio i nowe segmenty produktowe
v" pozyskiwanie nowych kontraktéw dystrybucyjnych
v" pozyskiwanie nowych dostawcéw
v" ekspansja geograficzna
v stale rozszerzana baza klientéw
v" kolejne projekty e-commerce

v" inwestycja w najlepszych pracownikéw
e Dywersyfikacja obszaréw dziatania
e Aktywny udziat na rynku przetargow

¢ Rozwqj projektow B2B

25



Kontakt dla przedstawicieli mediéw i rynku kapitalowego

Anna Bielinska — Dyrektor ds. Komunikacji Korporacyjnej
tel.: 22 332 16 96, e-mail: anna.bielinska@action.pl

Dominika Lenkowska- Piechocka — Agencja Martis CONSULTING
tel.: 22 244 57 09, e-mail: dominika.lenkowska@mc.com.pl

DZ %‘é"-':eu.g Y ZA UWAGE
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