PREZENTACJA WYNIKOW FINANSOWYCH

styczen — czerwiec 2013

e S %

Warszawa, 3 wrzesnia 2013 r.




PLAN PREZENTACJI

1. Wyniki finansowe

~

2
3
4.
5
6

. Realizacja prognozy finansowej

. Polityka dywidendy

Nowe obszary wzrostu

. Spotki GK ACTION i projekty e-commerce

. Marki wtasne

Kierunki rozwoju GK ACTION

Fundamenty GK ACTION

Grupa Kapitatowa ACTION S.A.
PA]ACTION®

SFCRIS B

Am'velnl

MActis
A

gram.pl®




WYNIKI FINANSOWE
| POLROCZE 2013 W GK ACTION

KLUCZOWE PARAMETRY

v" Wysoka dynamika przychodoéw 37,7%

v' Wzrost sprzedazy w Polsce 0 23,6%

v Wzrost bazy klientéw eksportowych

v Pozyskanie nowych kanatéw sprzedazy

v" Podpisanie kolejnych umoéw dystrybucyjnych

v' Wzrost sprzedazy do subdystrybutoréw

v Weryfikacja bazy klientow 10 259 aktywnych reselleréw
v Realizacja nowych zamowien przetargowych

ACTION NA GIELDZIE

v Wzrost kursu akcji 0 50% w | pétroczu 2013 .
(za: gpwinfostrefa.pl)

v ACTION S.A. jedynym dystrybutorem IT
w indeksie spotek dywidendowych

8 | WBM | @ |

Gieldowa Spétka
Roku 2012

WIZERUNEK ACTION

v ACTION S.A. na wysokiej 30 pozycji w rankingu
Gietldowa Spoétka Roku
(wg rankingu opracowanego dla Pulsu Biznesu
przez TNS Polska)

v Ztoty As IT branzowego magazynu Reseller News;

v" 1 miejsce w kategorii najwiekszy eksporter IT w rankingu
TOP 200 miesiecznika Computerworld

v' Nagroda HP Enterprise Group w kategorii ,,Najwiekszy
wzrost sprzedazy produktow masowych w segmencie
serwerow”

v’ Tytut ,Firmy 15-lecia CRN”

1op200

COMPUTERWORLD




Pa\ACTION®

WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA SPRZEDAZY GK ACTION

e \Wzrost przychodow ze sprzedazy w | pétroczu 2013 roku o 37,7 % w poréwnaniu
do ubiegtego roku

¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat

Dynamika sprzedazy (tys. z})

2121122

1539 915

1112 156

| potrocze 2011 | potrocze 2012 | potrocze 2013
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WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA SPRZEDAZY GK ACTION

e \Wzrost przychodow ze sprzedazy Il kwartale 2013 roku o 31,5% w poréwnaniu
do ubiegtego roku

¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat
Dynamika sprzedazy (tys. z})

989 212

752 163

572 061

Il kw. 2011 Il kw. 2012 Il kw. 2013
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WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA ZYSKU NETTO GK ACTION

e Zysk netto w | pétroczu 2013 roku wyniost 28 370 tys. zt
¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat

Dynamika zysku netto (tys. z})
28 370

17 285

+18,3%

| pétrocze 2011 | pétrocze 2012 | pétrocze 2013
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WYNIKI FINANSOWE
DYNAMIKA ZYSKU NETTO GK ACTION

e Zysk netto w Il kwartale 2013 roku wyniost 13 343 tys. zt
¢ Trwata tendencja wzrostowa na przestrzeni ostatnich lat

Dynamika zysku netto (tys. z})

13 343

8 780

Il kwartat 2011 [l kwartat 2012 Il kwartat 2013
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WYNIKI FINANSOWE

WYBRANE DANE FINANSOWE GK ACTION

Dane w tys. PLN 2012 2Q | 20132Q % 2012 1HY | 2013 1HY %
Przychody ze sprzedazy 752 163 989 212 31,5% 1539915 | 2121122 | 37,7%
Zysk brutto ze sprzedazy 53 620 71587 33,5% 104 686 129 205 23,4%
[Marza brutto na sprzedazy 7,1% 7,2% 0,1 p.p. 6,8% 6,1% -0,7 p.p.
Koszty sprzedazy i marketingu -32 722 -45 262 38,3% -64 292 -77 613 20,7%
W relacji do przychodow -4,4% -4,6% -0,2 p.p. -4,2% -3, 7% 0,5p.p.
Koszty ogdlnego zarzadu -5 783 -6 712 16,1% -12 336 -12 879 4,4%
W relacji do przychodow -0,8% -0,7% 0,1 p.p. -0,8% -0,6% 0,2 p.p.
Pozostate przychody i koszty -1 087 -841 -22,6% 1055 377 -64,3%
Wynik na dziatalnosci operacyjnej 14 028 18772 33,8% 29113 39 090 34,3%
Wynik operacyjny EBITDA 16 858 21 063 24,9% 34 897 43 668 25,1%
W relacji do przychodéw 2,2% 2,1% -0,1% 2,3% 2,1% -0,2%
Koszty finansowe netto -2 108 -1 408 -33,2% -3 573 -2 991 -16,3%
Wynik netto 9343 13 343 42,8% 20 452 28 370 38,7%
Rentownos$¢ wyniku netto 1,2% 1,3% 0,1 p.p. 1,3% 1,3% 0,0 p.p.

i
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WYNIKI FINANSOWE
PtYNNOSC | ZADEUZENIE GK ACTION

Wskazniki ptynnosci 2013 2Q 2012 2Q
Wskaznik biezacej ptynnosci (aktywa obrotowe/zobowigzania biezgce) 1,21 1,20
Wskaznik ptynnosci szybkiej (ptynne aktywa obrotowe/zobowigzania biezgce) 0,71 0,60
Wskazniki stopnia zadtuzenia 2013 2Q 2012 2Q
Wskaznik ogdlnego zadtuzenia 0,71 0,71
Wskaznik zadtuzenia kapitatu wtasnego 2,40 2,42
Diug odsetkowy / kapitaty wiasne 23,66% 61,81%



WYNIKI FINANSOWE | ;L |
DALSZA POPRAWA ZARZADZANIA GOTOWKA

100 000
85 838

80 000
60 000
40 000 o1 290

20 000

tys. PLN
o

-1223
-7 202
-20 000

-40 000 33771

-60 000

-80 000 -72 796

-100 000

Przeptywy z dziatalnosci operacyjnej Przeptywy z dziatalno$ci inwestycyjnej Przeptywy z dziatalnosci finansowej
m|HY 2013 85 838 -7 202 -72 796
m[HY 2012 -33771 -1 223 31490

10




WYNIKI FINANSOWE

DALSZA POPRAWA CYKLU KONWERSJI GOTOWKI
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Rotacja zapsow
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Rotacja naleznosci
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REALIZACJA PROGNOZY FINANSOWEJ

Wykonanie prognozy przychodéw GK ACTION

ACTION
1 HY 2013

ACTION

1 HY 2012

2 HY 2013

50,2%

GK ACTION

Przychody ze sprzedazy
Wynik netto
Rentownos¢ wyniku netto

Przychody

ze sprzedazy

2011

2 804 768
42 409
1,51%

Wykonanie prognozy zysku netto GK ACTION

2 HY 2013

2012

3515189
48 319
1,37%

Zysk netto
ACTION
1 HY 2013

ACTION

1 HY 2012

51,7%

2013

4218 737
54 855
1,30%

13
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POLITYKA DYWIDENDY \
KONTYNUACJA POLITYKI DYWIDENDY ZE WZGLEDU NA BARDZO DOBRY STAN FINANSOW

«  Od debiutu gietdowego spoétka wyptacita tytutem dywidendy ponad 90 min zt,

co daje srednio 12,8 mln zt rocznie

 Wzrost 0 118,5% wskaznika wartosci ksiegowej na 1 akcje od debiutu gietdowego Spotki w 2006 .

Wartosc Stopa Kwota
ksiegowa Wartosc¢ rynkowa spofki Wartos¢ dywidendy dywidendy dywidendy

na 1 akcje na akcje
2006-07-31 7,24 222 355 500 2 461 500 1,1% 0,15
2007-07-31 8,40 424 854 900 4 430 700 1,0% 0,27
2008-07-31 10,44 365 943 000 23 735951 6,5% 1,46
2009-12-31 10,75 265 021 500 13 948 500 5,3% 0,85
2010-12-31 11,50 286 190 400 7 056 300 2,5% 0,43
2011-12-31 13,55 301 944 000 13 784 400 4,6% 0,84

2012-12-31 15,82 367 584 000 24 615 000 6,7% 1,50

1o
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NOWE OBSZARY WZROSTU
KONSEKWENTNY ROZWOJ DZIAU ACTION ENTERPRISE

Realizacja zatozen biznesowych zgodnie z przyjetym planem

Pozyskiwanie nowych kontraktow

v Osiggniecie w krétkim czasie wysokiej pozycji na polskim rynku
z produktami 4 swiatowej firmy serwerowej — FUJITSU;

@ Udziat w sprzedazy FUﬁTSU

Q— ---> ACTION Enterprise
70%

-------> Pozostali dostawcy

® Dostawy bezposrednie

v Dotaczenie do oferty rozwigzan serwerowych

Pozyskiwanie nowych klientow

v’ State poszerzanie bazy klientéw Enterprise

17
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Grupa Kapitalowa ACTION S A. //lit —
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NOWE OBSZARY WZROSTU

SPECJALISCI RTV/AGD UNIKATOWY PROGRAM PARTNERSKI

Dynamiczny rozwéj programu partnerskiego SPECJALISCI RTV/AGD

: : Specjalisci RTV/AGD to ogoélnopolska sieé, ktéra rozwijajq sie w oparciu o zasady
programu partnerskiego ACTION S.A.

Czerwiec 2012 Czerwiec 2013
25 sklepow ponad 150 sklepéw
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eksperckich wsrdd lokalnych sprzedawcéw
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18




~

o a k~ wWw D

Wyniki finansowe

Realizacja prognozy finansowe;

Polityka dywidendy

Nowe obszary wzrostu

Spotki GK ACTION i projekty e-commerce
Marki wtasne

Kierunki rozwoju GK ACTION

Fundamenty GK ACTION

Grupa Kapitatowa ACTION S.A.

PAJACTION®

SFCRIS B

Am'velnl
=Actis
n

acTines

gram.pl®

19



7  KLL

Klltll“glkl/\ \ G ’ ® "
@W Al SFORIS e

SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE
SFERIS

I. EKSPERCKA SIEC SALONOW

* 193 punktow sprzedazy detalicznej, w tym na koniec czerwca 2013:

v' 117 salonéw partnerskich vs 97 na koniec VI 2012
v’ 27 salonéw wiasnych vs 33 na koniec VI 2012
v 49 wysp handlowych vs 56 na koniec VI 2012

» Dalszy wzrost sprzedazy: 42% (Q2 2013/Q2 2012) :
v w tym 83,85% na sprzedazy E-commerce e SFCRIS

INTENSYWNE DZIALANIA MARKETINGOWE Tryblaptopa  Tryb Podstawki  Tryb Namiotu  Tryb tablety

» Realizacja kampanii ogolnopolskich z najwiekszymi producentami sprzetu IT
» Realizacja akcji specjalnych:

7,
v' Toshiba z etui projektu Mariusza Przybylskiego, Poznaj NOWE CENY na
v Lenovo z etui Lola Victoria Design. Ultrabooki™ HP S \/
20
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SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE
SFERIS

Il. ROZWOJ DODATKOWYCH PROJEKTOW

‘[_ng.
(11}

v 2 ®operatorem pierwszego w Europie Srodkowo-Wschodniej Samsung Brand Store

v Sklep powstat w CH Arkadia w Warszawie

v Otwarcie sklepu potgczono z premierg najnowszego smartfona Samsung Galaxy S4
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SPOLKI GK ACTION | PROJEKTY E-COMMERCE
PROJEKTY E-COMMERCE

SKLEPY OBSLUGIWANE PRZEZ SFERIS WLASNE PROJEKTY

K%ﬂﬁ'lputer Fakt.! gram.pl®

SKLEP
SFERIS N SN

KLEP

+ Kompleksowa obstuga logistyczna * Mozliwo$¢ budowania unikatowej oferty
» Dostawca systemu informatycznego * Wspotpraca z producentami w nowych obszarach
* Dostawa szerokiej oferty towarowej + Dodatkowe kanaty sprzedazy

» Ustugi B2B i B2C

22
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CENTRUM EDUKACYJNE EFIETIEIN@ T=1=Ek1)

ACTION CENTRUM EDUKACYJNE o
- ustugi dziatajgcej w chmurze i wspierajgcej nowg generacje szkolen w zakresie IT ¢ doudlabs

Aktywna promogda Cloud Labs
e ACTION Centrum Edukacyjne wspiera firmy szkoleniowe w szybkim i efektywnym

dostarczaniu szkolen i warsztatow, bez koniecznosci wdrazania i utrzymywania rozbudowanej

infrastruktury serweréw

hat— S -.::.-—..::‘

Ponad 300 klientéw partneréw

szkoleniowych Microsoft oraz

autoryzowanych treneréw Microsoft z ponad

60 krajéow $wiata korzysta z Cloud Labs
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MARKI WELASNE \§
MATERIALY EKSPLOATACYJNE — KONSEKWENTNY ROZWOJ MAREK

DYWERSYFIKACJA PRODUKTOWA DYWERSYFIKACJA GEOGRAFICZNA

v’ State rozszerzanie oferty w kazdym z ponizszych segmentow; v’ State wzmacnianie pozycji na rynku polskim;
v  Trzy segmenty wzrostu: v' Wejscie na nowe rynki europejskie

Niemcy, Stowacja, Czechy, Belgia, Irlandia,
Stowenia, Wegry, Kosowo, Butgaria, Grecja,
Cypr, Litwa, totwa, Estonia, Rosja (Obwéd
Kaliningradzki)

Produkty 2 Produkty 3 Produkty

markowe ekonomiczne ,white box”

MActis | eEnlE

E :,ﬂ_g;-i;

KOMPLETNA OBSLUGA WSZYSTKICH SEGMENTOW
RYNKU MATERIALOW ALTERNATYWNYCH




MARKI WLASNE
OSWIETLENIE — KONSEKWENTNY ROZWOJ MAREK

MARKA KONSUMENCKA MARKA EKSPERCKA

Adtive[[T} SActis

Produkty: zrédta swiatta LED, tasmy LED, Swietlowki Produkty: zrédta Swiatta LED, swietldwki energooszczedne
zespolone CFL, zaréwki halogenowe, latarki LED oraz i liniowe, oprawy os$wietleniowe (rastrowe, hermetyczne,
oprawy dekoracyjne, sezonowe oswietlenie dekoracyjne ewakuacyjne, plafoniery)

Kanatl sprzedazy: sieci handlowe Kanat sprzedazy: hurtownie elektryczne

Praktiker, Leroy Merlin, Bricoman, Polskie Sktady
Budowlane ,Mrowka”, Bricomarche. Ostatnio rowniez
w sieci Carrefour oraz MSHP

Wejscie na nowe rynki europejskie:
Estonia, Litwa, Cypr, Stowacja

ActiveJet.

26
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KIERUNKI ROZWOJU GK ACTION

Pozyskiwanie kontraktéw na rynku niemieckim i dalszy ich rozwa;j
® Rozwdj marek wtasnych na rynku niemieckim: ActiveJet - Pentagram
e \Wykorzystanie synergii Devil — ACTION:
v Nowoczesna logistyka na rynku niemieckim
v' Centralizacja zakupow;

Il. DZIALALNOSC PODSTAWOWA

e Rozwoj potencjatu logistycznego

e Poszukiwanie nowych kontraktéw handlowych i sposobdw wykorzystania ich w istniejacych kanatach sprzedazy

e Budowanie nowych kanatéw sprzedazy

e Konsekwentne budowanie bazy klientow w kazdym obszarze dziatania

e Tworzenie przewag konkurencyjnych przy wykorzystaniu zréznicowanego asortymentu i zasobéw Grupy Kapitatowej ACTION
e Kontynuacja rozwoju dziatalnosci w obszarze B2B

e Konsekwentne umacnianie pozycji marek wiasnych na rynku polskim i europejskim

ll. POSZUKIWANIE PERSPEKTYWICZNYCH OBSZAROW DLA BIZNESU:

® Wykorzystanie mozliwosci konsolidacji obszaréw réznych rynku (branzy) i ich wzajemnego przenikania sie
® Efektywne wykorzystanie potencjatu logistycznego ACTION i zmieniajgcego sie modelu sprzedazy detalicznej oraz ewolucji upodoban konsumentow

IV. DZIALALNOSC EDUKACYJNA

® Zmiana modelu edukacji zespotow sprzedazowych
® Wprowadzanie nowoczesnych metod edukacji kanatow sprzedazy

28
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EDV-DISTRIBUTION

pDEVIL || EEl

KIERUNKI ROZWOJU GK ACTION
ROZWOJ DEVIL GMBH

ROZWOJ NA TERENIE NIEMIEC

v' Reaktywacja bazy klientow

v Rozwiniecie portfolia produktowego

v' Wykorzystanie unikatowego
know-how ACTION w obszarze logistyki
i elastycznosci dziatania

ROZWOJ NA RYNKACH SASIEDNICH

v' Devil bedzie dalej rozwijat kontakty handlowe
z rynkami wtoskim, austriackim, francuskim,
dunskim i skandynawskim

PRZYWROCENIE PELNEJ SPRAWNOSCI OPERACYJNEJ MARCE il e O Sl il CRARIE e il
360 min EUR przychodéw w 2010 r.
Ugruntowane kontakty biznesowe z klientami

. ) . ) .. 3 360 klientéw kupujacych regularnie
v Devil b,QdZ'e dazyt do o@zyskanla.mlejsca ACTION objat 2/3 akcji w podwyzszonym kapitale zaktadowym
w czotowce dystrybutorow IT w Niemczech. Spétki za kwote 1,6 min EUR

Devil GMBH nabyt wszystkie aktywa niezbedne do realizowania
biznesu: system informatyczny, bazy danych, magazyn

29
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KIERUNKI ROZWOJU GK ACTION

KORZYSCI DLAACTION S.A.

Zyskanie bezposredniego

: - Wyzszy od oczekiwan

i dostepu do najwiekszego o o e
: rynku IT w UE analltykow.wzrost niemieckiej
RS : gospodarki

i Mozliwo$¢ operowania na

: wyzszych marzach 7 krotnie wiekszy rynek =~ €-----
handowyeh wzgledem polskiego
{ Znaczace zwigkszenie W _
{ skali dystrybucji _ yzszamarza  Lrmmmmmmmmnmoooog
Lepszy dostep do
! niemieckich reselleréw dla :
produktow ActiveJet i Actis :
Nowoczesne rozwigzania
Mozliwos$c¢ sprzedazy logistyczne i nieduza odlegtosé¢
dodatkowych kategorii pozwala na sprawne
i produktowych na rynku realizowanie wysytek z Polski

nlemlecklm

30
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FUNDAMENTY GK ACTION EE]
OBSZARY WZROSTU

SILNY DYSTRYBUTOR SWIATOWA LOGISTYKA

Obecnosc juz w dwoch krajach: Polska | Niemcy v/ ponad 30 tys. metréw kwadratowych powierzchni

AW _
PAIACTION® DEVIL ) magazynowej
. FoworsTRIBuTION ponad 2,5 km linii nowoczesnych przenosnikow
v ponad 17 000 produktow oo L
v ponad 550 producentéw — sprzet IT, RTV/AGD, v dq 45 tys. paczek wysytanych dziennie — wydajnos¢
Mobile i inne, najmocniejsze swiatowe marki gtéwnego magazynu
v’ zdywersyfikowane kanaty sprzedazy v ok 5 tys. paczek wysytanych na godzine —

maksymalna predkos¢ szybkiego sortera

ZAAWANSOWANE SYSTEMY INFORMATYCZNE
v’ |-serwis SOLIDNY PARTNER

v Platforma sprzedazowa BitStore

v WebService

v" XML - Klient otrzymuje gotowg baze produktowg
(opis, specyfikacja produktu, zdjecia)

v Cenione marki wiasne

v' Stabilna kondycja finansowa

v Ponad 20 lat doswiadczenia

v’ Certyfikaty potwierdzajace jako$¢:

N\ &
UNIKATOWY KNOW - HOW SO 7180 .. - 1SO SO
27001 28000 E 14001 9001

v Program budowania kompetencji pracownikéw

v' Rozwigzania dla e-commerce i B2B

v ACTION Centrum Edukacyjne -
v' Budowanie wiasnej sieci AGD/RTV ELECTRO

. . . . . Sty ELECTRORECTCUNG
v' Wyznaczanie trendéw w branzy — np. marketing ActiveJet -




Kontakt dla przedstawicieli mediéw i rynku kapitalowego

Anna Bielinska — Dyrektor ds. Komunikacji Korporacyjnej
tel.: 22 332 16 96, e-mail: anna.bielinska@action.pl

Dominika Lenkowska- Piechocka — Agencja Martis CONSULTING
tel.: 22 244 57 09, e-mail: dominika.lenkowska@mc.com.pl

—— 2
0 ——, e P Z ’

33



